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Краткое описание 

Компания Medical Company Suncar, с 2007 года, успешно 
занимается поставкой высокотехнологичного 
медицинского, лабораторного оборудования, 
оснащением медицинских учреждений, а так же 
занимается обучением специалистов по работе с 
прибором и сервисным обслуживанием. 

Компания Medical Company Suncar предлагает широкий 
ассортимент медицинской мебели, диагностического, 
лабораторного, радиологического оборудования и 
расходных материалов к ним (от МРТ до обычнaых тест-
полосок) 

Команда Medical Company Suncar состоит из 
высококвалифицированных врачей, сервисных 
инженеров, менеджеров, архитекторов прошедших 
обучение на заводах-производителях и имеющих 
сертификаты международного класса. 
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Складские помещения 



Соц. поддержка 

Компания активно участвует в антидиабетическом движении в 
Республике Казахстан.  

ТОО Medical company Suncar, является спонсором следующих 
социальных Интернет-проектов: 

 

 

 www.diabetiki.kz – 

поддержка больных 

сахарным диабетом; 

 www.medkadry.kz – 

поддержка медработников 

в поисках работы  

http://www.diabetiki.kz/
http://www.medkadry.kz/


Выставки 

KIHE 2011 KIHE 2012 

KIHE 2013 KIHE 2014 



Поставщики 

Компания Medical Company Suncar является эксклюзивным и 
официальным представителем, следующих компаний,  на территории 

Республики Казахстан: 

 



           Оснащение медицинских 
учреждений 

TOO Medical company Suncar, предлагает оснащение медицинских кабинетов под ключ, включая 

мебель и расходные материалы. 

Теперь не нужно содержать ответственного человека и нанимать несколько компаний, мы все 

сделаем за Вас. 

Мы берём на себя ответственность  по проектированию того или иного кабинета, введению его в 

эксплуатацию и обучение врача. 

Наша компания  может предложить Вам несколько вариантов оснащения в различном ценовом 

сегменте, в зависимости от Вашего запроса и предпочтений.  



         Онкологический центр 
Алматы 



                 Медицинский центр город 
Шымкент 



                Модульный гемодиализный 
центр 



                      Медицинский центр город 
Тараз 



         Оснащение кабинетов 

Минимальное  

оснащение 

Оптимальное  

оснащение 

Максимальное  

оснащение 



             Паспортизация кабинета 

Наименование 

кабинета 
Наименование оборудования и мебели Раздел  Кол-во   Цена   Сумма  

08.Кардиолог 07.Облучатель бактерицидный настенно-потолочный МО  1,00     16 500,00    16 500,00   

08.Кардиолог 09.Предметный столик МО  1,00     39 000,00    39 000,00   

08.Кардиолог 30.Электрокардиограф Компьютерный МО  1,00     320 000,00    320 000,00   

08.Кардиолог 36.Суточный монитор артериального давления МО  1,00     450 000,00    450 000,00   

08.Кардиолог 37.Холтер ЭКГ  МО  1,00     900 000,00    900 000,00   

08.Кардиолог 01.Стол врачебный ТС  1,00     21 230,00    21 230,00   

08.Кардиолог 02.Стулья ТС  2,00     2 750,00    5 500,00   

08.Кардиолог 03.Шкаф универсальный ТС  1,00     24 000,00    24 000,00   

08.Кардиолог 04.Кушетка ТС  1,00     16 000,00    16 000,00   

08.Кардиолог 05.Компьютер с принтером  ТС  1,00     120 000,00    120 000,00   

08.Кардиолог 06.Кондиционер с установкой ТС  1,00     57 000,00    57 000,00   

08.Кардиолог 11.Телефонный аппарат  ТС  1,00     2 700,00    2 700,00   

08.Кардиолог 12.Тумбочка ТС  1,00     7 200,00    7 200,00   

08.Кардиолог 20.Канцелярские товары и бумага ТС  1,00     1 500,00    1 500,00   



Бизнес план кабинета  
кардиолога 

Стоимость  1 980 730,00   

Сервис в год  99 036,50   

Срок окупаемости  1,00   

Итого сервис за весь 
период  99 036,50   

Сумма с сервисом  2 079 766,50   

% в год 14,00% 

% в месяц 1,17% 

Срок погашения 12 

Погашение в месяц ОД  173 313,88   

Погашение % в месяц  186 456,84   

Доход в месяц  292 043,16   

Доход за весь период  3 504 517,87   

Вложенные средства  2 237 482,13   

Капитализация 156,63% 

Стоимость МУ 2 000,00   

Количество МУ в день 10    



Бизнес план  
кабинета МРТ 

Стоимость  300 000 000,00   

Сервис в год  9 000 000,00   

Срок сервиса  4,00   

Итого сервис за весь 
период  36 000 000,00   

Сумма с сервисом  336 000 000,00   

% в год 7,00% 

% в месяц 0,58% 

Срок погашения 60 

Погашение в месяц ОД  5 600 000,00   

Погашение % в месяц  7 380 333,33   

Доход в месяц  1 547 666,67   

Доход за весь период  139 900 000,00   

Вложенные средства  395 780 000,00   

Рентабельность 4,69% 

Стоимость МУ 18 000,00   

Количество МУ в день 24    



Buy Back 

Это красивое английское слово означает «Обратный Выкуп». Не все 

поставщики могут предложить эту немаловажную функцию, которая 

поможет Вам не только быть уверенным, что оборудование, купленное 

Вами, будет иметь возможность возврата поставщику и получения денег 

обратно, но и откроет путь льготных отношений с банком. Так как любой 

банк, имеющий информацию, что оборудование, приобретаемое в кредит 

в определенных случаях, может быть возращено, не будет просить 

дополнительных залогов, кроме как на само оборудование. 



Суммы возмещения 

Сумма возмещения Сроки возврата оборудования 

80% 3 месяца 

67% 6 месяцев 

50% 12 месяцев 

40% 18 месяцев 

30% 24 месяца 

20% 30 месяца 

10% 36 месяца 

В этом случае «Сумма возмещения» – это процент возвращаемых денег 

от стоимости закупленного оборудования. «Сроки возврата» – это сроки в 

которые Вы решили вернуть оборудование. 



Аренда медицинского  
оборудования 

Аренда медицинского оборудования — распространенный способ 

приобретения во временное пользование как дорогостоящей, так и не 

дорогостоящей техники, покупка которой нецелесообразна или 

затруднительна. 

 

В настоящее время, среди основных причин, тормозящих развитие 

отечественного здравоохранения, являются повсеместное 

использование устаревших медицинских технологий.  

Отставание от западных стандартов становится всё более выраженным, 

несмотря на отдельные попытки модернизировать оснащение клиник и 

больниц. Аренда современного медицинского оборудования — один из 

способов, дающий возможность быть на гребне современных 

медицинских технологий. 



Плюсы аренды  
медицинского оборудования 

При приобретении медицинского оборудования компания вынуждена 

использовать в своей практике  старые медицинские технологии, что бы 

извлечь «Кажущуюся им максимальную выгоду». Аренда же позволяет 

своевременно проводить замену старых технологий на новые.  

Скажите кто из Вас в данный момент имеет при себе мобильный телефон 

пятилетней давности. Ответ скорее всего будет однозначен – «НИКТО»! 

 



Плюсы аренды  
медицинского оборудования 

Почему наши клиники должны использовать в своей практике оборудование, 

пяти, а то и десяти летней давности? 

Большинство используемого оборудования в клиниках было приобретено 6-7 

лет назад.  

Западными клиниками арендная схема отношений поставщиков медицинского 

оборудования практикуется давно. Такая практика выглядит оправданно, так 

как аренда способствует снижению затрат связанных с простоем не 

работающего оборудования, его гарантийного обслуживания и дальнейшей 

утилизации. 

 



Примеры расчетов аренды 
медицинского оборудования 

Стоимость оборудования  400 000,00    

Сервис в год в % 10,00% 

Сервис в год в $  40 000,00    

Срок аренды (лет)  3,00    

Итого сервис за весь период  120 000,00    

Сумма аренды  520 000,00    

% в год 3,00% 

% в месяц 0,25% 

Срок погашения  36,00    

Погашение в месяц ОД  14 444,44    

Погашение % в месяц  15 112,50    

Стоимость мед. услуги  400,00 

Количество услуг в месяц  120,00 

Доход в месяц  39 945,41    

Вложенные средства  267 222,22    

Рентабельность в год 179,38% 

Электрокардиограф компьютерный на 12 каналов 



Примеры расчетов аренды 
медицинского оборудования 

Стоимость  10 267 200,00    

Сервис в год в % 10,00% 

Сервис в год в $  1 026 720,00    

Срок аренды  5,00    

Итого сервис за весь период  5 133 600,00    

Сумма аренды  15 400 800,00    

% в год 3,00% 

% в месяц 0,25% 

Срок погашения  60,00    

Погашение в месяц ОД  256 680,00    

Погашение % в месяц  19 571,85    

Стоимость мед. услуги  3 000,00 

Количество услуг в месяц  720,00    

Доход в месяц  731 748,15    

Вложенные средства  15 400 800,00    

Рентабельность в год 57,02% 

УЗИ аппарат с тремя датчиками 



Примеры расчетов аренды 
медицинского оборудования 

Стоимость  20 130 000,00    

Сервис в год в % 10,00% 

Сервис в год в $  2 013 000,00    

Срок аренды  5,00    

Итого сервис за весь период  10 065 000,00    

Сумма аренды  30 195 000,00    

% в год 3,00% 

% в месяц 0,25% 

Срок погашения  60,00    

Погашение в месяц ОД  503 250,00    

Погашение % в месяц  38 372,81    

Стоимость мед. услуги  12000,00 

Количество услуг в месяц  1 500,00    

Доход в месяц  313 377,19    

Вложенные средства  30 195 000,00    

Капитализация 12,45% 

Цифровой рентген аппарат 



Примеры расчетов аренды 
медицинского оборудования 

Стоимость  $1 500 000,00  

Сервис в год в % 10,00% 

Сервис в год в   $150 000,00  

Срок аренды  5,00    

Итого сервис за весь период  $750 000,00  

Сумма аренды  $2 250 000,00    

% в год 3,00% 

% в месяц 0,25% 

Срок погашения 60 

Погашение в месяц ОД $37 500,00    

Погашение % в месяц $40 359,38    

Стоимость мед. услуги $81,52 

Количество услуг в месяц  $960,00  

Доход в месяц  $35 112,24    

Вложенные средства  $1 143 750,00    

Капитализация 36,84% 

МРТ аппарат 1,5 Тесла 



Порядок оформления аренды  
медицинского оборудования  

(Дорожная карта) 

Для оформления аренды медицинского оборудования, Арендатор должен: 

1. Предоставить письменный запрос на аренду медицинского оборудования 

с указанием списка медицинских услуг (диагностические и лечебные) 

которые будут осуществляться на данном оборудовании;  

2. Арендодатель предоставляет коммерческое предложение на аренду 

медицинского оборудования с расчетом ежемесячных платежей;  

3. В случае согласия Стороны заключают Договор аренды;  

4. По условиям договора аренды, Арендатор предоставляет Банковскую 

Гарантию на исполнение Договора аренды; 

5. Арендодатель производит обучение специалистов и инсталляцию 

оборудования в сроки указанные в Договоре аренды; 

6. Арендатор своевременно и в срок оплачивает арендные платежи; 

7. После окончания срока аренды, Арендодатель демонтирует и 

подписывает Акт приема-передачи на арендуемое оборудование 



 

 

 

Спасибо за внимание! 


